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YCAYTUN N PEWLEHWUA




[TpobnemHoe none B2B npoaax

¢ nOTepﬂ MNOTEHUNAJIbHBIX U TEKYLLNX K/TIMEHTOB

* Bbicokasa TekyyecTb MeHeaKepoB no npoaaxam u KAM

Henpo3payHoCTb M cnabbivi KOHTPOIb NPOLLEecca NPOAaX

HenpegckazyeMocTb pe3yibTaTa Npojax
e C/IOXKHOCTb aZ,anTaL MM HOBbIX MEHEAXKEPOB

y CTaI'HaLI,l/IFI N OTCYTCTBUE PA3BUTUA

https://btbsales.ru/stati/



Ycnyrn ana 6musHeca

e KoHcynbTauum e KopnopaTuBHbIY

* MogennpoBsaHue e TpeHUHru YHUBEPCUTET
npojax npoAax

e AccecCMeHT
e «OTaen c Hyna»

e CTpaterunyeckue
ceccum




Kypc «KopnopaTuBHbIe npogaxu»

* TpeHuHr MNpogaxu B2B N21. OT x0n104HOro 3B0HKa 4,0 CAE/KN.

* TpeHuHr MNpoaaxn b2b N22. NMocTpoeHne OTHOLWEHMN C KIMEHTOM.
* TpeHuHr Mpoaaxn b2b N23. ChoxHble TEXHUKKM NPOAaX.

* TpeHuHr MNpoaaxu b2b N24. CrpaTerms paboTtbl C KAMEHTOM.

* Sales Skills Training

https://btbsales.ru/trainings/korporativnye-b2b-prodazhi/




Kypc «B2B c Hyna»

TpeHWHr JInyHaa 3PpPeKTUBHOCTb
MeHez)Xepa Mo Npojaxam

TpeHuHr QopmmpoBaHme Ha3bl
KJNEHTOB

TpeHuHr BoiaBneHne notpebHocTen

TpeHuHr [Npoaaxa Bbiroab! 414
KANEHTA

TpeHuHr TenepoHHbIE MeperoBopbI:
TeXHWKA N NCUXON0rns

TpeHuHr TenepoHHbIe MeperoBopsbl ¢
KneHToM. [1pogaxa BcTpeumn

TpeHuHr [NepBas BCTpeya C KJIMEHTOM,
npeseHTayms cebs U KOMNAHUM

TpeHuHr [NepBas BCTpeya C KAMEHTOM

TpeHuHr C6op MHPOPMaL MK O KNEHTE.

TpeHuHr AHanus nHpopmaLunm o
KIneHTe. TeXHUKN BAUAHUSA

TpeHuHr MeToabl aprymeHTauum

TpeHuHr Npe3eHTaLma KOMMepYeCcKoro
npeasioxXeHuns.

TpeHuHr ObpaboTka Bo3paXkeHmM
TpeHuHr loXnm kineHTa

TpeHuHr PaboTa ¢ npeTeH3namm
KAVNEHTa

TpeHuHr lNeperosopsbl 0 LeHe
TpeHuHr [NoBTOpHbIE NpOAaXK

TpeHuHr MNpogaxun no pekomeHgaLmnu

https://btbsales.ru/trainings/kurs-prodazhi-b2b-s-nulya/



Kypc «KAM (Key account management)»

e TpeHunHr KJIOYEBbBIE KJIMEHTbI
* TpeHUHr: YnpasieHue KJ1UYeBbIMU KIMEHTaMWU
* TpeHuHr: [lpogaxu Kao4YeBbIM KIMEHTAM

e TpeHuHr YnpassieHue KJINEeHTCKUM CEPBNCOM

https://btbsales.ru/trainings/kam/




Kypc ¥YnpaBaeHune oTAe/1I0OM NPOAaX

* TpeHuHr YnpasaeHue npoaaxamu

* TpeHuHr Co3gaHue oTaena npoaax

* TpeHuHr MoTunBauua oTAe/1a NPOAaX

* TpeHuHr Pa3zButune otaena npogax. TeXHUKN HaCcTaBHMUYECTBA
* TpeHuHr [NocTpoeHme cucTeMbl Npogax

* TpeHuHr XXecTkne neperoBopbl C KPYMHbIMU KJIMEHTAMU

* TpeHuHr YnpaBaeHue U3MEHEHUSAMU B OTAE/1€ NPOAAX

* TpeHuHr HaBbikn ynpasaeHNA OTAe/10M NPOAax

https://btbsales.ru/trainings/kurs-master-upravleniya/




Kypc Pa3Butne HaBblKOB nNpojax

* TpeHuHr ickyccTBO aprymeHTaymm B Npoaaxax

TpeHuHr XXecTkne neperosopbl

TpeHuHr [Npe3eHTaymsa B npoaaxax

TpeHuHr Tnunbl IMYHOCTU B NPOAaxax

TpeHuHr MNMocTpoeHMe OTHOLEHMN C KIMEHTAMM
TpeHuHr Pa3sBuTume kaHan0B Npoaax

TpeHuHr [leperosopbl C TOProBbIMU CETAMMU

TpeHuHr MNMeperoBopsbl C CETAMU N ANCTPUOBIOTOPaMM

TpeHuHr MexayHapoaHble neperoBopbl

https://btbsales.ru/trainings/razvitie-navykov-prodazh/



Kypc TpeHMHIroB ana papmMKOMNaHMM

* TpeHuHr [Neperosopsl c * TpeHuHr LWWkona pernoHanbHoro
anTeyYHbIMU CETAMMU MeHeaXepa
* TpeHuHr lNpeseHTayus * TpeHuHr YnpaBaeHune
npenapaToB B anTeke npoja>amu B anTeky
* TpeHUHr Bnsnt B anteky * TpeHunHr CnTyauMoHHOe
PYKOBOACTBO
* TpeHuHr Neperosopsl c
3aBeAyHoLWen anTekou e TpeHMHI DMOLMOHAIbHOE
INAEPCTBO

* TpeHuHr lNpeseHTauynsa B anteke
* TpeHuHr YnpaBaeHune
* TpeHuHr lNpogaxwn B anteke N3MEHEeHUIMMU

https://btbsales.ru/trainings/treningi-dlya-farmkompanij/



Ceccmm busHec-mogennpoBaHms

*  AHATOMMUSA KAKOYEBOIO K/IMEHTA
* KOHKYpeHTHbIV aHan3
 Komno3sunuma otaena npoaax
 (CTpaTerunsa pa3BuTuA NPogax

* [lporpammbl 10A/IbHOCTU

https://btbsales.ru/sessii/




PesynbtaTt gnqa busHeca

* Bbilwe koHBepcHa Npoaax

¢ ,ﬂ,osoanue KIMEHTbl HAA0J/1ro0 C BaMU

CokpalaeTrcs LUK cAenkn oT InAa 4O ONAATbl

YMeHbLlatoTCcA TPAH3aKUMOHHbIE MOTEPA

PacTeT ynpaBasieMoCTb 1 NpesCcka3yeMocCTb

NpeT pa3zBntre KoMnaHuu (HOBblE NPOAYKTbl, HOBblE€ PbIHKW, HOBbIE
KJAUEHTbI)

YBepeHHoe aBuXeHue B byayuwee!!
https://btbsales.ru/otzyvy/
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